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LA CONTRACCION DE LOS NEGOCIOS EN LOS EST1ACOS UNIDOS Y LOS

AJUSTES DEVALUATORIOS MEXICANOS,

EN RELACION CON LA BEVISION

DEL TRATADO COMERCIAL MEXICO-AMERICANO.

Pretendemos hacer un so-
mero analisis de las repercu-
siones que dos fendémenos eco-

‘némicos, la disminucién de

precios que en los Estados
Unidos se observa y los ajus-
tes de nuestra unidad mone-
taria, tienen en relacién con
las negociaciones de revision
del Tratado Comercial México
Americano. Es decir, se in-
tenta precisar en lo posible

las consecuencias que para la.

revisién del Tratado Comer-
cial derivan de dos fenémenos
que sustancialmente implican
una variacién en las relacio-
nes econémicas entre ambos
paises signatarios.

Desde luego, creemos que
es necesario antes de entrar
propiamente en materia, rea-
lizar una serie de salveda-
des y precisiones tanto sobre
la naturaleza y objetivos de
este trabajo, como sobre las
limitaciones con que €l se
verifica 1y las reservas con
gue por su propia indole debe
ser tomado.

En primer lugar, es ne-
cesario indicar que este tra-
bajo esta rigurosamente cir-
cunscrito en cuanto sélo pre-
tende analizar las consecuen-
cias que ambos fenémenos aca-
rrean en torno a un acto con-
creto de la politica comer-
cial de nuestro pais: la fi-
jacién de las bases que re-
gularan su intercambio de
mercancias con los Estados

Unidos. En este sentido ni se
trata de una investigacién de
tipo general ni se esta obli-
gando a estudiar el signifi.
cado y naturaleza de ambos
fenémenos, sino que simple-
mente se parte de su mera
presentacién en el tiempo.

En segundo lugar, es
conveniente expresar gue si
el estudio de los dos fendme-
nos se identifica en esta li-
mitacién -el hecho de no in-
vestigar su naturaleza y sig-
nificado- el estudio de ellos
se distingue radicalmente, en
cuanto en lo que se refiere a
los efectos de la devalua-
cién nuestra tarea se reduce
a la simple precisién de las
circunstancias que derivan de
un hecho economico presentado
en su integridad, cabalmente
integrado, independientemente
de que en el futuro se pre-
senten nuevos ajustes de
nuestra unidad monetaria y en
cambio en el estudio del otro
fenémeno econémico, la con-
traccién de ventas y dismi-
nucién de precios observada
en los Estados Unidos, tene~
mos necesariamente que Si-
tuarnos ante la posibilidad
de tres hipétesis: L
a) Que dicha disminucidén obe=

dezca simplemente a per
turbaciones localizadas enm
el proceso econémico; j
b) Que estemos efectivamente
ante la "desinflacién" d‘.
que han hablado teéricos ¥

<) En e
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practicos de
norteamericana;

c) Que la disminucién de pre-
cios que actualmente se
observa sea indicio de la

. iniciacién de la fase des-
cendente o depresiva en
los negocios (1).

Ahora bien, situédndonos
en cualquiera de las tres hi-
potesis nuestro estudio tiene
que estar centrado en el ob-
jetivo de analizar una serie
de indicios para prever la
presentacion de un fenémeno
aun en etapa de integracidn
que puede ser la fase descen-
dente en los negocios o un
proceso de desinflacién, o
bien, en el caso de que se
trate de una simple perturba-

la economia

(1).- Es en especial el con-
sejero del Presidente Truman,
Ldwin G. Nourse quien sostie.
ne esta tesis de la

s "desin-
flacién" que

sustancialmente
se puede decir que consiste

inflacién llega a un
punto maximo a partir del
cual la baja de precios se

lnicia;
b) El Estado debe controlar
a

' inflacién -medidas de
crédito, politica fiscal,
e€tc.- evitando que este
control inflacionario con-
dyzca a un proceso defla-
Clonista mediante medidas
Gue mantengan un adecuado
poder adquisitivo en Ya
poblacién;

sta forma se puede ha-
Cer gue las reducciones de
Precios se detengan en un
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3
cién localizada en la mecéni-
ca econdémica norteamericana,
los efectos y desarrollos ge-
nerales que de dicha pertur-
bacién pueden derivar. Es de-
cir, dando por supuesta cual-
quiera de las tres hipétesis
nuestra tarea es - de previsién
de un desarrollo o efectos
ulteriores de un fenémeno
inicial: la reduccién de pre-
cios y la contraccién de ven-
tas a que ella parece obede-
cer. Solamente qué es necesa-
rio indicar que haciendo pre-
visiones de acuerdo con el
instrumental de aque se dis-

pone situandonos ante una de
dichas hipétesis -la de que
la disminucién de precios ob-
servada sea inicio de una fa-

punto que vendria a estar
equidistante del maximo de la
inflacion y del punto propia-
mente deflacionista.

Sin enbargo para los efectos
de nuestro estudio resulta claro
que este procesc de desinflacién
seguiria las mismas lineas. en
cuanto a los distintos segmentos
de la produccién que una fase des-
cendente.

En cuanto a los efectos de
una perturbacién localizada ellos
siguen en su extensién idéntico

proceso aun cuando desde luego en
menor intensidad y con duracién
circunscrita. Es decir, un decre-
cimiento de la demanda de un de-
terminado bien produce un decre-
cimiento en la demanda total y el
proceso que a ello conduce sigue
en términos generales las lineas
gque operan al presentarse la fase
descendente del ciclo.

s e
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se descendente en los nego-
cios- se obtienen datos va-
lidos para el supuesto de que
estuvieramos frente a cual-
quiera de las otras dqs hi-
pétesis, casos en que 51mp!e-
mente variarian tanto el rit-
mo del fendémeno previsto como
su calibre y trascendencia.._
Dicho en otros términos,
planteandonos la hipétesis de
que la contraccién de ventas
y reducciones de precios que
en los Estados Unidos se ob-
servan, sean inicio de una
fase descendente en los ne-
gocios,_y usando del 1instru-
mental adecuado para esta
investigacién, lograremos una
serie de previsiones validas
sustancialmente en el supues-
to de gue la situacién gque
se presentara correspondiera
a cualquiera de las otras dos
hipétesis senaladas, en lo
que se refiere al objetivo de
este estudio o sea el sefialar
las probables consecuencias
de la disminucién de precios
en los Estados Unidos en lo
gue se refiere a la regula--
cién de nuestro intercambio
comercial con dicho pais.
S6lo variarian dichas previ-
siones en cuanto a ritmo y
calibre en la presentacién
de los hechos.

Asi pues, a través de_la
baja de precios y contraccién
en las ventas que en los Es-
tados Unidos se presenta, de-
bemos precisar los caracteres
que un fendmeno general de
previsible presentacién -1a
depresioén- puede asumir, de-

duciendo, recurriendo para
ello sobre todo al estudio de

INDUSTKIALES

pasadas experiencias econémi-
cas similares y fundamental-
mente a las caracteristicas
que revistio la gran depre-
si6n iniciada en el segundo
semestre de 1929, los.renglo-
nes de la economia y concre-
tamente de la produccién, en
que dicha disminucién operara
gradualmente. Es decir, ante
los indicios que en el momen-
to surgen en la economia nor-
teamericana y estudiando tan-
to la teoria general aue so-
bre los ciclos econdémicos se
ha formulado, como la fase
inicial que presenté la gran
depresién de 1929, pretende-

mos calcular hasta donde ello -

es posible, los distintos

segmentos de la economia ¥

concretamente de la produc-
cién norteamericana en que
las reducciones de precio se

presentaran sucesivamente. A

este Trespecto es necesario

senalar:

a) Que esta prevision se hars
en términos generales, o
sea como antes lo deciamos
calculando los distintos
segmentos de la produccién
norteamericana en que di-
chas reducciones se pre-
sentaran sucesivamente;

b) Que dichas previsiones de-
ben ser tomadas con reser<
va en virtud de gque, se
pueden presentar manlfne
tas disparidades de s1tus=s
ciones, dado que aun €U

do de la experiencia se

puedan extraer leyes
principios generales
plicativos del ciclo €€
nomico, no cabe dgdlr q
en su presentacion ca
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ciclo tiene caracteristi-
cas especificas derivadas
de circunstancias econoémi-
cas o histéricas en gene-
ral peculiares, puesto que
debe comprenderse que cada
ciclo econémico o cada de-
presién observada en el
pasado es una unidad his-
térica en si misma consi-
derada. =
Partiendo de la base de
que en la revisién del Trata-
do Corercial con los Estados
Lnidos, México esta conducido
por el objetivo fundamental
de salvaguardar su desarrollo
industrial presente y futuro
rediante la posibilidad de
practicar una politica pro-
tectiva industrial adecuada,
la derivacidén concreta que de
este estudio se obtiene, sera
la de que al senalarse con la
aproximacion posible los dis-
tintos segmentos de la pro-
duccidn norteamericana en gue
la contraccién de ventas y
reduccién de precios operaran
sucesivamente, estaremos en
posibilidad de calcular cua-
les son los renglones de la
produccién nacional en que
México debe tender a mantener
libertad de accién protecti-
Ye, por ser previsible que en
ellos la sobre-produccién
Rorteamericana presionara
Primeramente, recurriendo por
© consiguiente, los produc-
Rores de esas ramas a formas
Xtremas de competencia mer-
8ntil tanto en el mercado
Rterior como en el exterior
f Pfesentandose en consecuen-
32, la expectativa de que
8 productores nativos de
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esas ramas sufran presiones

agudas incluyendo acciones de

dumping. ‘

I.- La Baja de Frecios en los
Estados Unidos "y su In-
fluencia en las relacio-
nes Comerciales Mexico
Arericanas. .

1) Explicacién previa.

Independientemente de la
explicacidén que se adopte so-
bre la naturaleza del ciclo
econémico -desde las teorias
-monetarias hasta la del 1n-
fraconsumo- es evidente que
la fase descendente en los
negocios se ha presentado
hasta hoy, cuando el crecien-
te poder productivo de nues-
tra sociedad se enfrenta al
hecho de no poder ensanchar
adecuadamente el mercado y de
presentarse en éste contrac-
ciones de la demanda. Si ob-
servamos los sintomas de la
gran depresidén iniciada en el
segundo semestre de 192 nos
podemos percatar que después
de haberse llegado en 1928 y
principios de 1929 a un pe-
riodo considerado dentro de
nuestro sistema econdémico co-
mo maximo de prosperidad,
surgio una contraccién de
ventas, el mercado no respon-
dioé al ‘poder productivo, esto
es, se manifesté un desajuste
o desacomodo entre el poder
productivo de la sociedad y
su poder de consumo.

Ahora bien, es indis-
pensable si1 se quiere hacer
algunas previsiones para
nuestras futuras relaciones
econémicas con los Estados
Unidos considerar:

a) Los segmentos en que ini-

o R e A e
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cialmente se manifiesta e)
desequilibrio entre el po-
der productivo de la so-
ciedad y su poder de con-
sumo, atendiendo para ello
tanto a la experiencia ob-
tenida en la gran depre-
sién de 1929 como a la
aplicacién de principios
generales explicativos del
ciclo econémico;

Los sintomas que actual-
mente se presentan en los
Estados Unidos en lo que
se refiere tanto a con-
traccién de la demanda co-
mo a disminucién de pre-
cios. :

Al objeto de realizar
nuestra primer tarea es esen-
cial sefalar que el desequi-
librio o desajuste a gue nos
referimos se ha presentado en
las distintas fases depresi-
vas gue en la historia se han
observado y con particular
claridad en la depresién de
1929, sucesivamente tanto en
las distintas ramas de la
economia como en los distin-
tos departamentos del sector
de la produccién. Es decir,
ordinariamente se ha obser-
vado que la desproporcidn
entre el poder productivo de
la sociedad y su poder de
consumo, no se presenta si-
multéneamente o de golpe en
todas las ramas de la econo-
mia de la sociedad ni con-
cretamente en todos los de-
partamentos de la produccién,
sino que dicho desequilibrio
se ha observado en experien-
cias pasadas que se presenta
en forma sucesiva.

Quiere esto decir gque,

INDUSTRIALES

de]l senalamiento del orden
gue ordinariamente ha asumido
esta desproporcién entre e]
poder productivo de la socie-
dad y su poder de consumo y
especialmente del orden que
entre los distintos segmentos
del sector de la produccién
asume dicha desproporcién con
su inherente caracteristics
de disminucién de precios en
los articulos que sucesiva-
mente va abarcando, podemos
deducir la primera experien-
cia positiva en lo que se
refiere a nuestra probable
actitud frente a las lineas
gue posiblemente asumird
una disminucidén de precios
generalizada en los Estados
Unidos dado que conforme se
va presentando esa despropor-
cién entre los distintos de-
partamentos del sector de la
produccién, los productores
de esos departamentos recu=
rren a formas extremas de
competencia tanto en el mere
cado interior como en el ex-
terior, mientras se llega al
punto de la incosteabilidad.
Esto es, al presentarse su-
cesivamente en los distintos
departamentos de la produce
cién el desequilibrio entr
el poder productivo y el pos
der de consumo, los producto
res de cada uno de estos de
partamentos recurren a form
extremas para colocar su pr
duccién y mantener el minl
de costeabilidad, siendo ©
vio que una de las formas
empleo predominante al T
pecto en lo que toca al el
cado exterior 1 dumpim
virtualmente consistente
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la venta en el mercado exter-
no a precios menores de los
que se imponen al mercado
interior.

Ahora bien, la experien-
cia indica que la depresién
en los negocios empieza por
manifestarse en el dominio
financiero y del comercio
pasando posteriormente al
sector propiamente de la pro-
duccién, y ya en el sector de
la produccién la despropor-
ci6n entre el poder produc-
tivo y el poder de consumo de
la sociedad, se manifiesta
inicialmente en el departa-
mento productor de bienes de
produccién y ulteriormente
en el departamento de la pro-
duccién de bienes de consu-
mo. Datos publicados por The
Hervar School of Business
(2) indican que durante la
gran depresién de 1929 el
consumo de los bienes de con-
sumo aumenté durante los afios
de 1930 y 1931 en plena fase
depresiva, habiéndose deteni-
do dicho aumento hasta el
ano de 1932, siendo de des-
tacar que dichos aumentos se
observaron en bienes de con-
Bumo estrictamente considera-

'dos necesarios -articulos

alirenticios y del vestido-
Pues en aquellos bienes que
Siendo de consumo no pertene-
€en a la categoria de estric-
famente necesarios el fendme-

£ 2% €n rigor no se presenté.

F!O_ﬁignifica que la con-
Faccién en la demanda de los
®hes de consumo estricta-

:te Necesarios se presentd

.::dg ya avanzada la fase

Ndente siendo ello re-
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sultado de que la contraccién
en la demanda de ese depar-
tamento de la produccién sur-
ge hasta que empieza a mani-
festarse la desocupacién, o
como con toda claridad lo
expresa John Strachey: "Estos
datos indican que los dltinmos
periodos del auge y los pri-
meros dos afios de la depre-
sidén se caracterizaron por un
perceptible desarrollo de la
magnitud absoluta del mercado
de los bienes de consumo. No
fué sino hasta que aparecié
la masa de desocupacién en
1932, cuando el mercado co-
menz6 a contraerse". (3)

Es conveniente para pre-
cisar debidamente el contorno
del orden que la depresién
asume al ir afectando suce-
sivamente los distintos de-
partamentos de la produccion,
referirnos a la explicacién
que del fenémeno da Gottfried
Haberler (4) en la investi-
gacién hecha por acuerdo de
la Sociedad de Naciones. Ha-
berler precisa que en la fase
ascendente del ciclo la fa-
bricacién de bienes de pro-

(2).- Referencia hecha por:
John Strachey: "Naturaleza de
las Crisis". Pag. 385 Fondo
de Cultura Econémica. México
1939.

(3).- Op. cit. pag. 385.
(4).- Gottfried Haberler:
"Prosperidad y Depresién".
traduccién del original pu-
blicado por la Sociedad de
Naciones. Segunda edicidn.
Fondo de Cultura Econémica.
México 1945.
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duccién y de bienes duraderos
aumenta con mayor rapidez que
la produccion de bienes de
consumo perecederos, siendo
en la fase descendente del
ciclo el fenémeno anédlogo,
es decir, la produccién de
instrumental y bienes dura-
de ros disminuye con mayor ra-
pidez que la produccién de
bienes de consumo y perece-
deros.

Ahora bien, esta dismi-
nucién en las producciones es
consecuencia de situaciones
que se presentan en la deman-
da, situaciones que a Su Vez
se reflejan en los precios.
Vamos a aclarar el proceso
con el fin de obtener con-
clusiones precisas que puedan
normar nuestro criterio en
relacién con el tema concreto
de que nos ocupamos.

El {fenémeno consiste

pues en que en la fase ascen-

dente del ciclo la fabrica-
cién de bienes de producciér
y de bienes duraderos auments
con mayor rapidez que la fa-
bricacién de bienes de consu-
mo y que en la fase descen-
dente del ciclo la fabrica-
cién de bienes de produccion
y de bienes duraderos dismi-
nuye con mayor rapidez que
la produccién de bienes de
consumo y bienes perecederos,
existiendo en la presentacién
de dicho fenémeno las co-
nexiones y reflejos con la
demanda y precios que es de
suponer. Haberler siguiendo
una serie de teorias e inves-
tigaciones lo explica recu-
rriendo al principio de ace-
leracién.

INDUSTRIALES

La exposicién del prin-
cipio de aceleracién Haberler
la hace en los siguientes
términos: "Las variaciones
acaecidas en la demanda y en
la provisién de productos
acabados y de servicios sus-
cita variaciones mucho mas
profundas de la demanda y de
la fabricacién de los medios
de produccidén que sirven para
crear aquellos". (5) Preci-
sando aun mas la idea Haber-
ler nos dice: "Pequefias va-
riaciones en la demanda de
bienes de consumo pueden en-
gendrar asi cambios violentos
en la demanda de bienes per-
tenecientes a las fases ante-
riores de la produccién. Ade-
mas, como este movimiento
tiende a propagarse de una
manera intensiva a todas las
fases del proceso producti-
vo, es légico que sea en los
estadios de transformacion
mas alejados del consumo don-
de las fluctuaciones se dejen

_sentir con mayor intensi-
dad (6).

De agui pues, se puede
deducir que un pequefio de-
crecimiento de la demanda de
bienes de consumo perecederos
que no pase del sector mera=
mente comercial, originar‘
repercusiones tanto mayores
cuanto més alejado se halle
el departamento de la produc=
cién en cuestién del sectol
de bienes de consumo de que
se trate. Para el objeto d
nuestro estudio podemos €
tablecer que pequenas varl
ciones acaecidas en la demal®
da de productos de consumoy
perecederos, que incluso no

Principio s
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pasen del sector meramente
comercial y que simplemente
consistan en contraccidén de
ventas sin llegar a traducir-
se en disminucién de precios,
originan repercusiones mayo-
res en los distintos depar-
tamentos de la produccién,
repercusiones que operaran
crecientemente conforme en-
foquemos departamentos de
produccién mas alejados del
consumo directo.

Quiere esto decir, que
se ha observado en pasados
periodos depresivos y funda-
rentalmente en-la gran depre-
sion de 1929 que la contrac-
c16n de ventas y disminucidn
de precios afecta en mayor
intensidad e inicialmente en
mavor grado, la produccidn 'y
venta de bienes de produccién
© lnstrumentos, materias pri-
mas naturales, bienes inter-
redios o semi-acabados y bie-
nes acabados duraderos, pre=-
sentiandose €l fendmeno en
términos totales con poste-
rioridad en los bienes de
consumo estrictamente nece-
8arios y perecederos.

Hay que insistir sin
exlargo en que dos son las
caracteristicas del principio
que formulamos, caracteris-
ticas que enmarcan estricta-

Pente su funcionamiento y que
€3 pertinente hacer-resaltar
Para evitar interpretaciones

quivocas. La primer carac-
teristica es la de que el
e refiere a inten-

: o
gg_omeno, pPrecisan-

idad de] f
° o
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e intermedias y productos de
consumo duraderos, que en el
departamento productor de
bienes de consumo tipicamente
perecederos y necesarios. La
segunda caracteristica es que
el principio se formula aten-
diendo a la magnitud total
del departamento de produc-
cién de gue se trate, es de-
cir, se preve la presentacién
del fendémeno inicialmente y
en intensidad mayor, en el
departamento productor de

(5). =~ Op. cit. pag. B85

(6).- Op. Cit. pédg. 86.- En
otra parte de su libro Haber-
ler nos dice: "Como ya hemos
visto, la esencia del princi-
pio de aceleracién se puede
resumir asi: para que la pro-
duccion se desarrolle es me-
nester efectuar inmediatamen-
te inversiones importantes
que continuaran rindiendo
frutos en el porvenir durante
un cierto tiempo. La utiliza-
ci6n de instrumentos durade-
ros en el régimen capitalista
de produccién, significa que
determinadas clases de servi-
cios y de bienes de produc-
cién actual se ofrecen junto
con servicios y mercancias de
la misma clase en diferentes
fechas futuras. Ce esta suer-
te, s1 se espera un aumento
de la demanda para una época
futura la oferta actida en
bleque vy por anticipacidn
desde el comienzo, como si
estuviera almacenada en forma
de existencias e 1nstrumentos
duraderos de produccién. Op.
cit. pag. 290.
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10 JCRNADAS

bienes de produccion, mate-
rias primas, materias inter-
medias y bienes de consumo
duraderos, surgiendo €l pos-
teriormente en el departamen-
to productor de bienes de
consumo perecederos, pero
considerados ambos departa:
mentos_en_sSus magnitudes to-
tales, significandc ello, que
por diversas circunstancias
pueden inicialmente presen-
tarse bajas en renglones con-
cretos de la produccion de
bienes de consumo perecederos
y que por el contrario, tam-
bién puede suceder que se
mantengan inicialmente ritmos
de produccién y de consumo en
la rama relativa a bienes de
produccién, posteriormente
vamos a precisar al hacer el
analisis de los datos que el
panorama norteamericano pre-
senta, como han surgido bajas
en los precios de bienes de
consumo perecederos.

Hecha esta precisién en
obvio a confusiones, podemos
decir que la primera previ-
sién que podemos formular es
la siguiente: Las reducciones
en ventas y precios se obser-
van inicialmente y en mayor
intensidad, en los segmentos
relativos a bienes de produc-
cién, materias primas, bienes
semi-acabados o intermedios
y bienes de copsumo duraderos
y es por tanto previsible que
sera en estos renglones donde
primeramente surja en gran
escala el empleo de formas
extremas de competencia mer-
cantil.

A continuacién vamos a
cotejar estos principios con
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los indicios que actualmente
se presentan en los Estados
Unidos.

2) Actitud mental Norte
Americana ante el
problema.

Antes de pasar a la mera
enunciacién-de datos sobre la
situacién norteamericana nos
parece es de cierta utilidad
referirnos en forma esquemé-
tica a la actitud mental que
frente al problema de la ac-
tual situacién econdémica nor-
teanericana, Se asume en ca-
racteristicos circulos de los
Estados Unidos.

Cesde luego, podemos an-
ticipar a este respecto que
las disparidades de opinidn
mas completas se presentan,
tanto con respecto a un au-
téntico diagnéstico de la
situacién como en lo que toca
a sus probables causas y ex-
plicacién. El Presidente Tru-
man en su Gltimo mensaje al
Congreso Norteamericano (T) s
se refiri¢ explicitamente al
problema econémico con un to-
no optimista, diciendo al
respecto: "El pueblo de los
Estados Unidos, siguiendo su
propia ruta, confiado en sus
propios poderes, ha alcanzado
la mas grande prosperidad que
jamés el mundo ha visto". Es-
te tono no debe sin embargo

confiarnos, dado que vale la '

pena recordar que 32 unos
cuantos meses de la gran qe'
presién de 1929, el 27 de ju=
lio de 1928, el Presidenté€
Foover dijo: "E]l mund®
contemporaneo esta frenge'
la era de expansién econOIQ:
ca mas grande de la histoT

. ®std hec

Yoluntad, trabajando juntos
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y ademds leyendo cuidadosa-
rente el mensaje del Presi-
‘dente lruman, se adquiere la
conviccidén de que el Gobierno
Norteamericano se percata en
su integridad del problema.
Por lo demés la tesis
que en el mensaje del Presi-
dente Truman campea es la de
la "desinflacién” para lo
cual se insiste en la nece-
sidad de mantener la politica
gubernamental con respecto a:

1) Salarios;

2) Impuestos a las uti-
lidades que eviten
una acumulacién de
ganancias gque estre-
che el poder adquisi-
tivo social;

3) Precios remunerativos
a los agricultores;

4) Control del «crédito
comercial y bancario;

5) Regulacién de la es-
peculacién mercantil;

6) Mantenimiento y for-
talecimiento del con-

_trol de las rentas;

7) Mantenimiento de la
politica econémica
internacional de los
Estados Unidos.

~Es de sefialar que el
Pres;dente Truman con un gran
lenF%do de los limites de la
8ccion humana en el presente
ftenLF a estos problemas, ex-
Presg: "ﬁl ciclo econémico

o por el hombre

©s hombres de bien, de buenz

1

Pueden suavizarlo". Lo cual
‘:;;i:ngue no solamente el
americano ha pre-

8to una fase descendente
+los negocios sino que
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también sabe de antemano,
cuales son los limites in-

franqueables a su accién.

Pueden senalarse con-
cretamente estas disparida-
d es entre los distintos
e yrct:los de los Estados
Unidos, en el érgano de una
de l?s entidades bancarias
dg mas arraigo en Norteamé-
rica (9). El comentador de

este o6rgano, se refiere a

opilniones provenientes de

tres sectores distintos: del
Poder Ejecutivo, del Con-
greso Federal y de la clase
obrera norteamericana.

) El Dr. Leén Keyserling,
Vice-Presidente del Consejo
de»ansejeros Econémicos del
Presidente Truman, siguien-
do‘la—tesis del equilibrio
desinflacionista, sostenido co-
mo antes lo veiamos por

€7).- El mensaje se contiene
integramente en U. S. News
and World Report de enero 14
de 1949.

(8).- La cita esta tomada de
izhn Strachey. Op. cit. Pég.
(9).7 Carta mensual de si-
tqac;én econémica y Hacienda
Piblica. The National City
Bank of New York. Abril de
1949.
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12 JORNADAS

Edwin G. Nourse Presidente de
dicho Consejo (10), encuentra
en un articulo publicado en
la revista del New York Times
del 9 de enero, que para lo-
grar un equilibrio practico
entre la produccién y el
consumo, en época normal de
paz, -desinflacién- los gas-
tos del consumidor deberan
jugar un papel mayor, "y
.asienta Keyserling- las
indicaciones preliminares son
de que el cambio que se nota
en la estructura del ingreso
nacional no pronostica nada
bueno para esta transicién
ordenada que se desea. La
compensacién a los empleados
ha bajado del 65.9 por ciento
del ingreso nacional en 1939,
al 61.6 por ciento en el a9l -
timo trimestre de 1948,
mientras que las utilidades
de las empresas_y los ajustes
del valor de las_sexistencias
han subido del 8 por ciento
al 14.7 por ciento”.
T 7 "Por su parte el Congreso
de las Organizaciones Indus-
triales en su publicaciédn
mensual, se refiere al curso
peligroso de la economia
norteamericana proveniente
de la baja que se nota en la
proporcién del ingreso na-
cional, que los que ganan
jornales y sueldos reciben,
sefialando como la compensa-
cién de los empleados que en
1945 absorbio el 67.5 por
ciento del total del ingreso
nacional, bajé en 1948 al 61
por ciento, en tanto ‘que en
ese mismo periodo las utili-
dades aumentaron del 11 por
ciento al 15 por ciento del
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ingreso nacional.

Por dGltimo el informe
del Comité Conjunto del Con-
greso Norteamericano, presi-
dido por el Senador O'Mahoney
rendido en febrero de este
afio, se refiere al mismo pro-
blema diciendo que la partida
de las utilidades como com-
ponente del ingreso nacional
en 1948 se aproximé peligro-
samente a la proporcién "ex-
cesiva" que imperé en 1929, e
insiste en lo alarmante que
resulta la comparacidn entre
la baja que experimenta el
por ciento de jornales y sa-
larios en el total del in-
greso nacional y el aumento
gue se observa del por ciento
correspondiente a utilidades
o ganancias.

Es decir, de tres fuen-
tes distintas procede en el
fondo una misma opinién: le
fase descendente en los ne-
gocios puede presentarse por
la falta de poder adquisitivo
en el consumidor, derivada
de que se dedigque una parte
muy crecida del ingreso na-
cional a las utilidades y una
parte no suficiente a sala-
rios y jornales.

Frente a estas tres opi=

niones el boletin a que nos
referimos sustenta su propis

tesis, en el sentido de que

las utilidades también Te=
presentan poder adquisitivo

- L
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nomia y mediante la elevacién
de uno de los factores de los
costos -salarios- se agrava-
ria o produciria un fendémeno
de contraccidén econémica.
"El informe anual de los
= Consejeros del Presidente
Truman relativo al afno de
1948 (11), después de presen-
tar una informacidén muy com-
- pleta sobre los niveles de
la economia norteamericana
en sus distintas secciones
- durante el ano de 1948, sefa-
la las que debieran ser metas
econémicas para 1949 y sos-
tiene la necesidad del maximo
poder de compra mediante la
expansién entre los grupos vy
los individuos de los ingre-
sos generados por el esfuerzo
productivo nacional, de modo
que los consumidores puedan
usar prontamente de las mer-
cancias disponibles en el
rercado. Esto es, en este
informe, se prevé la necesi-
- dad de una distribucién ade-
cuada del ingreso nacional
rediante el ejercicio y for-
talecimiento de la politica
gubernamental en materia de
salarios, politica fiscal,
®poyo a los precios agricolas
8 través de la Commodity
Credit Corp. etc. El informe
que en términos generales es
Optimista, se refiere sin
embargo a la desproporcién
que en el afio de 1948 resulta

gy

para la sociedad y la ides
de que una politica de sel
rios mayores en Norteaméric
sélo produciria una situacl
gravemente artificial,
que no se aumentaria el poder
adquisitivo total de la eco:

del sumento de la produccién
Rdustrial y agricola de los
;fsldos Unidos y la disminu-
€160 de las exportaciones,
° Cugl ha motivado una acu-
®lacidén de excedentes en el
Fcado interior, acumulacién
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a la que se atribuye en este
documento la baja de precios
en muchas mercancias, expe-
rimentada en los primeros
meses de 1949. El informe re-
conoce que los precios tien-
den a la baja cada vez mas
rapidamente, en tanto que los
salarios se mantienen altos
y previene de las dificulta-
des que existen para mantener
estos dos renglones equili-
brados mediante reajustes.
Es decir, en este informe se
carga el acento sobre el pa-
pel que la situacién del co-
mercio exterior norteameri-

(10) .- Hay que senalar que en
el Consejo Economico Consul-
tivo del Presidente Truman,
se indica frecuentemente la
existencia de una divisidn
de criterio. Por una parte
se dice que de los tres miem-
bros que tiene este Consejo,
dos -su Vice-Presidente Ledn
Keyserling y John D. Clarks-
son partidarios de la solici-
tud de facultades permanentes
de control hecha por el Pre-~
sidente Truman en lo que toca
a salarios, precios y asig-
naciones de materiales y con=-
sideran que el Gobierno debe
sostener e impulsar una po-
litica de fuertes gastos pu-
blicos como medio de mantener
el poder\de compra de los
consumidores, puntos a los
que se opone el otro miembro

del Consejo, Dr. Edwin G.
Nourse.
(11).- U. S. News and World

Report. 14 de Enero de 1949.
Pag. 68.
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cano puede jugar en la situa-

cién econémica interior de

los Estados Unidos y se acon-
sejan medidas de previsidn
que en términos generales
coinciden con la politica
econémica gubernamental.

Analizando distintas
opiniones provenientes de
diversos sectores norteame-
ricanos se puede llegar a la
conclusién de que:

a) Hay divergencias sustan-
ciales en dichas opiniones
en lo gue toca a la expli-
cacién del actual panorama
econémico;

b) Las posturas resultan an-
titéticas -sobre todo en-
tre el gobierno y el sec-
tor financiero- en lo que
se refiere a las medidas
gubernamentales gque deben
seguirse frente a la si-
tuacién econémica;

c) Hay coincidencia de opi-
niones en cuanto a que la
contraccién observada en
el presente es indicio de
gue se estd frente a un
descenso econémico;

d) Hay divergencias y dudas

- sobre los efectos del des-
censo en los negocios y su
severidad, existiendo des-
de las opiniones que ven
la proximidad de una gran
depresion  hasta las que
sustentan varios conseje-
ros gubernamentales en el
sentido de que los efectos
serian leves y cortos;

Existe unidad de criterio

en cuanto a que la inter-

vencién gubernamental sélo
lograra reducir o amorti-
guar los efectos de una

fase descendente del ci-
clo (12), en caso de que
dicha accién sea positiva,
pero de ninguna manera
evitar su presentacion. El
concepto de "desinflacién"
sé6lo expresaria asi, una
fase descendente con efec-
tos suavizados mediante
accién estatal.

3) Datos sobre la situa-
cién econémica nor-
teamericana.

Después de habernos re-
ferido sucintamente a las
distintas actitudes que ante
el presente momento econdmico
de los Estados Unidos -asumen
sectores representativos de
su vida econémica y politica,
lo cual nos permite formarnos
una visién aproximada de la
actitud general gque se adopta
ante el problema y su proba-
ble calibre, vamos a referir-
nos a la disminucién de pre-
cios y en general a la con-
traccién en los negocios que
se observa en los Estados
Unidos, concretéandonos al
respecto a disponer ordenada-
mente de una serie de datos.

A fines de.noviembre de
1948 la Reserva Federal de
los Estados Unidos informaba
gue los grandes almacenes
estaban procediendo con gran=
des reservas ante la cautels
de los compradores y que las
existencias y compromisos de
los grandes almacenes eran .
noviembre de 1948 un 7% mé
bajos que las reservas y COM®
promisos existentes en &%
mismo mes de noviembre de
1947 (13). Esto significa §
desde noviembre de 1948

el bl

_ticulo- parece hallarse ac-

sector comercial ante leves
indicios de contraccién pro-
cede con cautela en sus ad-
gquisiciones y existencias,

con los efectos que esto su-

pone para la economia general
norteamericana.

Si nos detenemos un poco
en la precisidén de la situa-
cién que se ha presentado en
el mercado de acciones, en-
contraremos algunos indicios
que comprobando algunos de
los principios generales

(12).- En un articulo publi-
cado en el U.S.News and World
Report de abril 29 de este
afio, pagina 21 y siguientes,
se expresa claramente este
punto de vista en los si-
gulentes términos: "Ha empe-
zado un cambio en el ciclo
econémico. El cambio que estd
ocurriendo lleva a la rueda
de los negocios de lo alto de
un suge a una depresién”. Pe-
o en esta ocasién -se dice
mas adelante-el Gobierno va
& 1ntervenir, Se trata de ha-
cer més lento el cambio por
wedio de sostenimiento de
Precios, seguro social Yy
grandes gastos para mantener
el ritmo de 14 actividad eco-
nomica; "El ciclo econémico
-senala finalmente este ar-

tualmente en medio de un cam-
bio definitivo. El cambio va
el auge al descenso, presen-
tando la incégnita de hasta
donde llegari ese descenso”.
Ootro articulo publicado

el U.S. News and World Re-

Tt de marzo 4 del presente

sostenidos en este trabajo,
nos guiaran igualmente en lo
gque toca a los aspectos que
la contraccidén econémica vy
disminucién de precios pre-
senta en los Estados Unidos.
No olvidemos al respecto que
en otra parte de este trabajo
dijimos que la fase descen-
dente empieza por manifestar-
se en el domipio financiero
y del comercio y ulteriormen-
te se manifiesta en el depar-
tamento de la produccién.

afno pagina 13 y siguientes
gque trata de investigar
guiandose por las aprecia-
ciones de los consejeros de
los negocios y cifiéndose a un
punto medio de opinién, la
profundidad que puede asumir
el proceso de "desinflacién”
se dice: "La deflacién ha em-
pezado. La actividad econodmi-
ca estda sufriendo una con-
traccién que no se sabe hasta _
donde llegara ahora gqgue el
auge se ha detenido. Segin
los anélisis privados el des-
censo proseguira en todo 1949
y cuando menos en parte de
1950". Definitivamente -anade
este articulo- la .actividad
econémica estd sufriendo una
contraccién. Esta vuelta a
niveles més bajos significa
el principio del fin del gran
auge de la post-guerra. Sefia-
la el principio de la defla-
cién".

(13).- Carta mensual de Si-
tvacién Econémica y Hacienda
Péblica. The National City
Bank of New York. Febrero de
1949.
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Por otra parte, el observar
los sintomas que en el mer-
cado de acciones se presentan
con respecto a las acciones
de los distintos departamen-
tos de la produccidén nos
orienta con respecto al orden
que la fase descendente asu-
mira en relacién con los dis-
tintos segmentos de la pro-
duccién. LCe aqui que consi-
deremos pertinente detenernos
brevemente en el mercado de
las acciones.

En un articulo publicado
en el U.S. News and World
(14) sobre el mercadc de ac-
ciones se cita las series me-
dias de 30 acciones indus-
triales hechas por Dow Jones,
de las que se deduce que los
precios de las acciones, me-
didos con los ingresos de las
empresas y los dividendos
pagados a sus poseedores, son
menores gue en cualquier otra
época de los dGltimos 20 afos.
Actualmente -se dice- el pre-
cio medio de esas acciones es
de sé6lo 8.1 veces los ingre-
sos anuales, después de pagar
los impuestos de las empresas
que las emiten y 15.2 veces
los dividendos. En 1948 en
lo mas alto del mercado, los
precios eran sélo 9 veces la
utilidad anual de la empresa
y 16.8 veces los dividendos,
lo cual si se compara con las
cifras relativas a 1933
-cuando los Estados Unidos
empezaron a salir de la de-
presién- resulta muy sinto-
matico, pues en el ano de
1933 la relacién de los pre-
cios altos con las utilida-
des fué 51.5 a 1 y la rela-
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cién de los precios con los

dividendos fué de 32. a 1.

En el mismo articulo y si-

guiendo las cifras de Dow

Jones se hacen cédlculos en

el sentido de que las uti-

lidades en délares de todas
las empresas después de pa-
gar impuestos seran 15% me-
nores en 1949 que las utili-

dades de 1948.

En la Revista Business

Week (15) se publica un in-
dice comparativo del valor
de las acciones en noviembre
de 1948 y su valor en abril
de 1949, de cuyo estudio cui-
dadoso se sacan muy intere-
santes conclusiones. En efec-
to viendo esa tabla se puede
senalar:

a) Hay acciones de empresas
productoras de bienes de
consumo perecederos Jue
tienen margenes al alza.
(Droguerias y cosméticos
suben 7.7);

b) Acciones de empresas pro-
ductoras de bienes de con-
sumo perecederos tienen
bajas poco acentuadas,
salvo las textiles que bea-

jan 17.7, (16) (acciones de -

empresas de jabones de
aceites vegetales baja
4.7; empacadores 6.8; em=
pacadoras y molinos 1.4);
c) Salvo la industria textil
no se observan en las ac=
ciones de empresas produCe
toras de bienes de consumo
perecederos bajas de 1
puntos o més; (17)
d) Todas las acciones de em
presas productoras de bies
nes de produccion, mate
rias primas -minerales

-

RS SR i i
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metales primordialmente-
productos intermedios o

semi-acabados (18) y bienes de
consumo duraderos tienen
bajas mayores de 10 pun-
tos. Por orden decreciente
dichas bajas fueron: cobre
24.6; plomo y =zinc 22.2;
cuero 21.1; acero 20.4;
articulos para el hogar
19.6; carbén de piedra
19.5; fabricacidén de equi-
po ferroviario 19.4; fa-
bricacién de metal 18.0;
productores de maguinaria
avicola 16.4; papel 16.4;
refacciones y aditamentos
para automéviles 15.6;
minero metalirgico 14.8;

equipo eléctrico 12.8;.

industria automovilistica

12.7; materiales de cons-

truccién 12.5; fertilizan-

tes 12.4; maqguinaria en

general 11.8; maquinaria
~de fabrica 11.8.

Aun cuando estas tenden-
cias en el mercado de accio-
nes no son un mero reflejo
de la situacién econémica,
dindose fendémenos propios
del mercado de acciones que
se reflejan en las osci-
laciones del valor de és-
tas, (19) es evidente que
existe una inter-relacién
entre la situacién eco-
nomica general y el mer-
cado de acciones, siendo
por ello que en las ten-
dencias que en este dltimo
8¢ presentan hallamos
Un indicio explicativo de
la situacién econdémica
Sggeral norteamericana,
maxime cuando como en nues-

. tTo caso, con el andlisis
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17
que hicimos sélo preten-
demos obtener la compro-
bacién de un principio ge-
neral, sin embargo, debe-
mos advertir que aun en
su calidad de indicio no
debe ser sobre estimada

(14).- U. S. News and World
Report. Abril 1 de 1949.
Piags. 50 y 51.

(15).- Business Week.- Abril
22 de 1949. Pag. 105

(16).- Como posteriormente
veremos la industria textil
sufre una contraccién de
ventas positivamente grave.
(17).- Hay que exceptuar las
productoras de envases de me-
tal que subieron por razones
especiales 4.9 y productoras
de envases de cristal gque
bajaron 5.1.

(18).- Las acciones de las
productoras de azidcar bajan
12.4 pero cdmo es sabido el
azicar es producto de exce-
dente crénico.

(19).- Una explicacién de
este tipo se encuentra en
el articule citado U. S.
News and World Report. Pag.
50.
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18 JORNADAS

la deduccién formulada (20).

A continuacién vamos ya
a referirnos a la contraccién
de ventas y disminucién de
precios que en los distintos
segmentos de la produccién
norteamericana se observa:

_A).- Bienes de Produccidn vy

Materias Primas.

En un articulo publicado
el 11 de febrero de 1949 en
el U. S. News and World
Report (21) sobre el descenso
en los negocios se decia que
en promedio la produccién de
bienes de produccién se man-=
tenia a su nivel maximo de
post-guerra. La misma revista
dos meses después, en su ni-
mero 13 de mayo (22) fundén-
dose en los datos proporcio-
nados por las recaudaciones
de impuestos sobre las ventas
de bienes y servicios, infor-
ma que las ventas de maquina-
ria industrial bajaron apro-
ximadamente en el primer
trimestre de 1949 un 30% en
relacién con el nivel que
alcanzaron en el dltimo tri-
mestre de 1948. Esta reduc-
cién en las ventas de maqui-
naria afecté todas las li-
neas, es decir, presenté las
caracteristicas de una con-
traccién generalizada en las
ventas de maquinaria y he-
rramientas, con las repercu-
siones en los demas sectores
de la economia norteamericana
que son de prever. La fabri-
cacién de articulos eléctri-
cos para la industria resul-
t6, por ejemplo, fuertemente
afectada, habiendo céalculos
de que disminuyé sus ventas
en mas de un 25%.
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El acero que en febrero
del presente afio mantenia una
produccién record, para prin-
cipios de abril habia notado
tal contraccion en la demanda
que el érgano de los produc-
tores (23) publicado semanal-
mente en Cleveland dice: "El
mercado del acero casi se ha
derrumbado. Desde hace ‘algin
tiempo hay excedentes de
aleaciones y especialidades y
por ahora el acero que se co-
tizaba a altos precios esta
desapareciendo del cuadro de
la demanda". Més adelante la
misma revista informa gque se
han hecho fuertes reajustes a

(20).- Con caracter meramente
informativo y simplemente pa-
ra que se adguiera una Vi-
sién general del problera
daremos los siguientes datos:
1).E1 27 de Abril del co-
rriente ano la Oficina Fe-
deral de Reserva de los
Estados Unidos anunciaba
que la produccién total
estadounidense habia se-
guido el siguiente ritmo
tomando como indice la
produccién promedio 1935
1939;
a) En marzo de 1948 el 9}’
b) En febrero de este ano.
89%;
¢): En
84%;
2) Datos proporcionad
la misma oficina
de Reserva revelan que
préstamos mercantiles
los bancos de las princl
pales ciudades norteamerl
canas han bajado 24 ve€

marzo de este 8no

os PO
Fedetll’f
los
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la baja en lo que se refiere
a las cotizaciones de las
clases especiales, aun cuando
se tiende a conservar los
precios de -las fundiciones en
lo que toca al metal comin y
corriente. Los precios de la
pedaceria han, segin la cita-
da revista, bajado rapidamen-
te y las fundiciones se abs-
tienen de participar en el
mercado al que sélo recurren
en operaciones de cortas can-
tidades. Se informa asimismo
de una fuerte contraccién en
la demanda de hierro en ba-
rras. ’

El acero que durante to-

consecutivas. Durante la
semana que terminé el 20
de marzo los préstamos
mercantiles observaron una
baja de 243 millones de
dolares;

3) En el informe Econdémico de
los Consejeros del Presi-
dente Truman relativo al

“afio de 1948 que anterior-
mente hemos citado, se di-
ce que €l desempleo en ese
efo se estacioné en dos
millones. El 30 de marzo
dg este ano sin embargo,
Ejan Clague comisionado de
Estadisticas del Trabajo
del Gobierno de los Esta-
dos Unidos informé que du-
rante el mes de febrero de
1949 el nimero de desocu-
Pado§ llegé a 3.750.000 y
Previsé que en el curso del
afio el numero aumentaria

-en 600.000. Por otra parte
‘R un articulo que antes
hemos citado -U. S. News
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do 1948 mantuvo un precio en
ascenso, dado que estando en
febrero de 1948 a 0.0374 cen-
tavos de délar la libra en
diciembre del propio afic es--
taba a .0415 y que al ini-
ciarse el ano se mantiene con
firmeza -en enero y febrero
de 1949 se cotiza a .0420-
(24) sufre a partir de marzo ]
reajustes de consideracion a
la baja, que hacen gue los
dltimos informes hablen de
una reduccién en su precio
de un 27%.

Situacién similar se
presenta en la chatarra que
estando en febrero de 1948 a

and World Report 4 de Mar-
zo de 1949. Pag. 13- dice
textualmente: "La desocu-
pacién gue ya se esta ele-
vando, se espera que lle-
gue a fines de 1949 a
cerca de 4 millones. Una
estimacién fue que el na-
mero de desocupados llega-
ria a 5.500..000.

4) A fines de marzo de este
afio la ~casa Dun Broad
Street de estudios sobre
ia marcha de la economia
norteamericana informé que
durante la tercera semana
de mayo 210 empresas que-

"brarian en los Estados
Unidos.
(21).= Pag. ‘14.
(22).= Pég. 16.
(23).- Revista "Steel” Abril
2 de 1949.

(24).- Véase la Revista:
"Survey of Current Business"
U.S. Departament of Commerce.
Abril de 1949. Pég. S-32.
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$40.44 délares la tonelada en
diciembre de 1948 esta a
$42.75, inicla en enero una
leve baja cotizando a %42.05,

baja que se agrava en febrero.

llegando a $39.50 (25) para
agudizarse a partir de marzo
y llegar segién los dltimos
informes aproximadamente a
32 délares la tonelada.

Las repercusiones de
estas bajas de precios en la
produccién de bienes semi -
acabados y bienes de consumo
duraderos, son como se com-
prendera obvias. A principios
de abril la Jones and Laugh-
lin, redujo el precio de la
varilla estructural hasta en
4 délares la tonelada y la
Inland Steel redujo hasta en
4.5C de délares por tonelada
de lamina galvanizada.

Veamos ahora la situa-
cién en lo gue se refiere a
los metales no ferrosos.

El zinc que en diciembre
de 1948 se cotizaba en el
mercado de St. Louis a
17.50C centavos de délar la
libra, en abril de 1949 se
cotiza a 15.000 y en la pri-
mera y segunda semana de mayo
se cotiza a 12.50G (26). In-
formes de 21 de mayo expresan
aue las transacciones en zinc
son escasas y sobre la base
de 12.0C0 y 12.50C.

El plomo que en diciem-
bre de 1948 se cotizaba en
el mercado de St. Louis a
21.3CC centavos de délar la
libra, en abril y mayo de
1949 se cotiza a 14.80CC (27).
Informes de 21 de mayo expre-
san que las ventas de plomo
fueron bastante inferiores a
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la produccién de mineral y
recuperacién de desperdicio,
habiendo sido el precio or-
dinario el de 14 centavos de
délar la libra, con excepcién
de la St. Joseph Lead Co.
que cotizé una fraccién de
cerca de un centavo de ddlar
mads la libra. Las exporta-
ciones fueron flojas al pre-
cio de 14 centavos de délar
la libra.

El cobre electrolitico
que en diciembre de 1948 se
cotizé a 23.425 centavos de
délar por libra en refineria
de exportacién y a 23.200 en
refineria doméstica, se coti-
z6 en abril de 1949 a 23.175
y a 22.95C respectivamente y
en mayo bajé a 19.925 y
19.700 (28). Informes de 26
de mayo manifiestan que las
compras de cobre se desvane-
cieron en el mercado de New
York y que el estancamiento
del mercado hizo que la Miami
Copper Co. anunciara que pe-
diria al Congreso Norteameri-
cano que restableciera el
impuesto de importacién del
cobre de dos centavos de dé-
lar por libra, cuya suspen-
sién se habia prorrogado has-

ta el 30 de junio de 1950, a3

fin de proteger la produc-
cién norteamericana. La sl-
tuacién ha asumido tales ca=
racteres que la Kennecott
Copper Corp. anuncié gue
volveria a la semana de.S
dias y 40 horas de tra?njo
y que clausuraria sus ins=
talaciones de Utah dos diss
de cada catorce a partir de
29 de mayo. = .

En materia de combustl
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- bles para principios de fe-
brero de este ano el carbén
bituminoso bajé en un 16.2%
en su produccidén en relacién
con el nivel mayor de pro-
duccién de la post-guerra.
La estructura de precios del
petréleo crudo que en febrero
de este afio se mantenia en
su nivel post-bélico, empezé
a quebrantarse a partir de
rarzo y actualmente se haya
en pleno decaimiento. Es a
principios de abril cuando la
Standard Oil Co. de Indiana
rebajé los precios de los
combustibles para motores
diesel y estufas e hizo re-
ducciones de consideracién
mayor en el precio del aceite
para hornos.

La industria quimica,
-quimico-farmacéutica y qui-
mico-industrial- que segun
e] U. S. News and VWorld
Report de 11 de febrero de
1949 (29), se encontraba pro-
duciendo a niveles méximos
por encontrarse sobrecargada
de demanda empezé a sentir a
partir de mediados de marzo
una evidente declinacién en
la deranda sobre todo en la
rama quimica-industrial. El
Bgletin OIT-358 de fecha
27 de abril dltimo expedido
per la Oficina de Comercio
Exterior del Departamento
12.Comercio de los Estados
Unidos que comprende una lis-
ta de productos norteameri-
€anos gue dejan de estar su-
Jetos a restricciones en su
®Xportacién, comprende una
::::f(ﬁe productos guimicos

) arbonato anhidro de
odio, sosa, creosota, sueros
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y otros numerosos mas, lo
cual es revelador de que el
mercado norteamericano pre-
senta sintomas claros de sa-
turacién.

Refiriéndonos a otras
materias primas vemos gue en
febrero de este ano la de-
manda de algodén sufrié un
sensible decrecimiento ha-
biendo disminuido el consumo
en un 30.5% en relacién con
el nivel mayor de consumo de
la post-guerra. Noticias de
fines de mayo indican que las
operaciones con futuros de
algodén eran muy flojas en
el mercado de New York y que
las ofertas de algodén no
encontraban demanda adecuada
habiéndose observado bajas
de precio de 50 ¢centavos de
délar por paca. A fines de
mayo la Comisidén Internacio-
nal Consultiva del Algodén
anuncidé en Bruselas su pro-
pésito de celebrar una con-
ferencia de los paises que la
integran a fin de evitar en
lo posible una ruinosa caida
de precios mediante control

(25).- "Survey of Current
Business" Nimero citado. Piég.
S-32.

(26).- Metal and Mineral
Markets.- Nimeros de diciem-
bre 9 de -1948; abril 2§ de
1949 y mayo 5 de 1949.

(27).- Nimeros citados de:
"Metal and Mineral Markets".-
New York.

(28).- Nimeros citados de:
"Metal and Mineral Markets".-
New York.

(29).- Pag. 16.
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internacional de producciones
y derrama o reparto adecuado
de consumos entre los dis-
tintos paises productores.

La lana se enfrenta a
una situacién aun més aguda.
Datos del U. S. News and
World Report de 11 de febrero
del corriente afio indican
que el consumo de la lana ha
bajado un 39.7% en relacién
con la cifra mayor de consumo
post-bélico. La American
Woolen Co. considerada como
el mayor consorcio lanero
del mundo, informé que los
pedidos que recibié entre el
lo. de enero y el 15 de mayo
del corriente afio ascienden &
11 millones de délares contra
68 millones a que se eleva-
ron en el mismo periodo el
afio pasado y que los pedidos
pendientes de surtir se ele-
van a 30 millones de délares
contra 95 millones a que se
elevaron en el mismo periodo
del afio anterior.

En cuanto al trigo hay
gue mencionar que la Confe-
rencia Internacional del
Trigo celebrada en marzo pa-
sado aprobé un convenio cua-
trienal que establece un
precio minimo de $1.50 de
délar bushel para 1949 mismo
que se reducira en 10 centa-
vos de délar cada afno hasta
1952 en que sera de Dlls.
1.20.

Como se sabe el _trigo
es un producto de excedente
crénico y su control inter-
nacional se realiza a fin de
evitar caidas ruinosas de
precios. Sin embargo hay mu-
chas dudas sobre los resul-
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tados practicos del convenio
en virtud de que dos grandes
productores no lo aprobaron;
La U.R.S.S. y Argentina. La
U.R.S.S. queria abastecer el
doble de la cuota que se le
asignaba a precios inferio-
res, de modo que en materia
de precios todo puede suceder
dado que la U R.S.S. produce
cerca de la cuarta parte del
consumo mundial.

En febrero de este ano
la produccién de madera habia
descendido por contraccién
en la demanda un 8.4% en com-

paracién con el nivel mayor-

de la demanda post-bélica,
sitvacién que se ha agravado
a partir de marzo.

La industria de la cur-
tiduria ha observado un fuer-
te descenso en su produccién
con motivo de la falta de
demanda que ha experimentado.
La produccién de la industria
de curtiduria ha descendido
un 23.1% en relacién con el
nivel mayor alcanzado en la
post-guerra. Esta situacion
se ha agravado considerable-

mente a partir del mes de

abril. :

B).- Bienes Intermedios, Semi=
acabados y de Consumo
Duraderos.

Después del segundo se-
mestre de 1948 la industria
de la construccién empezd &
verse muy quebrantada por

falta de demanda, con las

repercusiones gue esto 1m-
plice para la industria de
la fabricacién de materiales
de construccidn <y espgcxllo
mente del cemento. Sin €®=

bargo, en este aspecto B
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espera que las obras piblicas
contrarresten descensos agu-
dos tanto en la industria de
la construccién como en la de
fabricacién de materiales de
construccién.

La produccidén de articu-
los semi-acabados de hierro
ha disminuido para marzo de
1949 en un 40% en relacién
quie el mayor nivel productivo
post-bélico. La produccién
de claveos, tornillos y uten-
cilios como machetes para el
campo se ha constrefiido mas
aun. Antes vimos las bajas
experimentadas por la varilla
estructural.

- La industria de fabrica-
cién de envases de vidrio
era para febrero de 1949 de
*las industrias productoras
de articulos durables que mas
sufria de contraccidén en la
demanda, segin lo indica el
News and World Report de 11
de febrero. Posteriormente
-a mediados de marzo- la in-
dustria de envases metalicos
vié disminuir su consumo SO~
bre todo en lo referente al
envase para productos alimen-
ticios.

La industria del hule en
general para febrero de este
eno habia bajado su produc-
cion en relacidén con el nivel
meyor post-bélico en un 19%,
observando a partir de la
segunda quincena de marzo un
descenso mayor.

La industria de auto

:lqlones experiment§ que su
«Yolumen de ventas bajé mas

de un 25% desde la Gltima
=:rte de 1948 hasta la pri-
,r. perte de 1949. Conforme
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ha avanzado 1949 el decreci-
miento en las ventas se ha
agravado.

La industria automovi-
listica que en febrero de
este aflo expresé a través
de uno de sus expertos gque
la disminucién-de ventas que
se habia observado en los
modelos caras era posible
compensarla con la venta de
los modelos de uso corriente,
a fines de marzo noté una
sensible contraccién en la
demanda de tipo generalizado
que hizo que la Kaiser-Frazer
Corp. redujera entre 198 y
333 délares los precios de
los modelos que produce. El
3 de abril la Ford Motor Com-
pany anuncio una reduccién
de precios en todos los tipos
de automéviles que produce,
gque van de 12 a 120 délares
por unidad. En la dltima se-
mana de marzo ante la con-
traccién de la demanda de
gutoméviles la Crysler Corp.
inicié una reduccidén radical
de costos para lo cual des-
pidié a 10,000 obreros de uno
de sus talleres de montaje.

La baja de ventas en
automéviles y auto-camiones
tuvo como repercusién inme-
diata una contraccién en la
venta de accesorios. Las
llantas y cédmaras que desde
el dltimo tercio de 1948 a
febrero de 1949 habian bajado
sus ventas en un 12% notaron
un agravamiento de la situa-
cién que hace que actualmente
estén en un nivel de 25%. Las
refacciones y accesorios en
general, que desde el otono
de 1948 a principios de 1949

.
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habian experimentado una con-
traccién en sus ventas de un
25% han notado sensible agra-
vamiento de la situacién.

A mediados de marzo de

1949 la Willard Storage
Battery Co. bajé de 1.50 a
2.00 délares por unidad sus
baterias para coches y auto
camiones. Al mismo tiempo la
Electric Storage Battery Co.,
redujo sus precios en un 8%.

" La disminucién en el
consumo de articulos durade-
ros para el hogar ha sido muy
sensible habiendo originado
reducciones de precios con-
siderables en algunos
glones. Los radios son de los
articulos que han sufrido
reducciones de precios mas
apreciables: La Westinghouse
Electric redujo en marzo del
20 al 50% los precios de nue-
ve modelos hogarefios, habien-
do llegado esa reduccién en
algunos casos hasta a 130
délares,

La Frigidaire anuncié
rebaja de su personal en
virtud del decrecimiento de
la demanda de refrigeradores
hogarefos y comerciales,
La Gibson Refrigerator Co.
de Greenville, Michigan, re-
dujo a mediados de marzo en
20 délares los precios de re-
frigeradores y estufas.

La produccién de algunos
articulos para el hogar que
todavia en marzo contaban con
una demanda consistente, em-
pezaron a notar a principios
de abril un decrecimiento de
la demanda en constante agra-
vamiento. Tal es el caso de
y muebles para

ren-
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bafo.

Las fébricas de muebles
de madera que en febrero ha-
bian disminuido sus operacio-
nes de venta en un 7.7%, en
marzo habian llegado a una
disminucién de un 19%.
C).- Bienes de Consumo

cederos.

En términos generales
la magnitud y profundidad del
fencémeno ha sido menor en
este segmento de la produc-
ci1én norteamericana. Sin em-
bargo, hay secciones -sobre
todo en la rama de la indus-
tria del vestido- que ya se
enfrentaron a una situacidn
aguda.

Ya para principios de
febrero de este afio la in-
dustria textil en general
estaba produciendo 12.3% me-
nos que el nivel mayor post-
bélico. Los manufactureros de
articulos de lana estaban
produciendo un 13.8% menos
que el nivel mayor de la produc-
cién de post-guerra. Los manufac-
tureros de articulos de artisela
han experimentado bajas verdade-
ramente muy leves,

Seguramente de las 1in-
dustrias productoras de bie-
nes de consumo perecederos
la que se enfrenta a una si-
tuacién realmente dificil es
la industria del calzado,
que en febrero estaba pro-
duciendo un 26.8% menos del
nivel maximo post-bélico ¥y
que ha visto agravarse la
contraccidén de la demanda 2
partir de marzo con un ritme
verdaderamente acelerado.

En la industria alimen=
ticia el panorama es el si

Pere-
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guiente: la produccién de ha-

rina de trigo bajé un 20.4%

con respecto al nivel mayor

de la post-guerra; las em-

pacadoras de carne un 15.7%;

las fébricas de conservas y

dulces un 19%.

iI.- La Revisiéon del Tratado
Comercial México-Ameri-
cano ante nuestros —ajus-
tes devaluatorios.
Tradicionalmente se dice

que una devaluacién tiene au-

tomaticamente efectos de pro-
teccién para la industria na-
tiva, en cuanto encarece en
roneda interna las importa-
ciones y contribuye a dar
fluidez a las industrias de
exportacién dado que el ex-
portador obtiene en moneda
nacional una cantidad mayor
por sus exportaciones que
se cotizan en divisas con-
vertibles, en el presente
el délar exclusivamente,
Esto, que en principio es
inobjetable y que ademés
puede invocar en su apoyo
numerosos procedentes en la
prdctica internacional en
virtud de ser frecuente sobre
todo en Europa devaluaciones
con fines de proteccién agri-
cola e industrial, en el caso
de México tiene que ser to-
rado con una serie de re-
servas, dado que por la pro-

Pia naturaleza de nuestro in-

tipiente desarrollo indus-

trial, dicho principio no
°Pera en sus dos aspectos
ton el rigor que, teéricamen-
te al menos, se le asigna.

En efecto, si analiza-
®0s las industrias estable-
€idas en México vemos que
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éstas son de dos tipos:

a) Industrias transformadoras
de materias primas de pro-
duccidén nacional y que son
industrias de exportaciédn;

b) Industrias que tienen por
objetivo satisfacer consu-
mos domésticos.

Ahora bien, vamos a pro-
curar situarnos en ambos ti-
pos de industrias para pre-
cisar los efectos que los
ajustes devaluatorios tienen
en su estructura de costos
y en su politica de precios
y por lo consiguiente las
condiciones en que ellas se
encuentran para los efectos
de la negociacién de la re-
visién del Tratado Comercial
México-Americano.

Con respecto a las in-
dustrias transfecrmadoras de
materias primas nacionales,
industrias de exportacién,
su anédlisis sélo debe hacerse
en cuanto dichas industrias
puedan abastecer el mercado
americano. A este dGltimo res-
pecto es necesario precisar:
a) Nuestras exportaciones de

productos transformados o
semi-elaborados a los Es-
tados Unidos para satisfa-
cer demandas propiamente
norteamericanas son esca-
sas, estando constituido
el grueso de dichas expor-
taciones por productos que

van en condiciones de _
transito a los Estados
Unidos. Esta especial ca-

racteristica de nuestro
comercio exterior origina-
da por la falta de una ru-
dimentaria marina mercante -
v por la ausencia de una

BTty
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politica de comercio exte-
rior 4agil y agravada por
el dislocamiento en el co-
mercio 1internaciomal que
en el presente se observa,
es frecuentemente olvidada
conduciendo ello a una im-
presién errénea de la na-
turaleza de nuestro comer-
cio exterior y de la im-
portancia del mercado nor-
teamericano como adguiren-
te;

Los porcentajes mayores de
exportaciones mexicanas
estan constituidos por
productos naturales de de-
manda inelastica o por es-
tos productos semi-trans-
formados, lo cual signifi-

ca que una eventual reduc- -

cién en su precio derivada
del beneficio cambiario
que el exportador adquiere
con la devaluacién, no au-
menta su consumo o no lo
aumenta en cantidades
apreciables. -

Todas las industrias de
exportacién mexicanas fun-
cionan necesariamente con
equipo importado y en es-
cala variable usan de ele-

mentos accesorios en su
produccién también impor-
tados, lo cual supome ne-

cesariamente un impacto al
alza en sus costos em vir-
tud de un acto devaluato-
rio; ’

Este impacto, como es 14-
gico suponer, origina un
reajuste general en los
costos de produccién que
aun cuando sea en ligera
proporcién amortigua los
efectos favorables de la
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devaluacién,.

No negamos que la deva-
luacién fomente las exporta-
ciones mexicanas habituales
y contribuya a darles fluide:z
simplemente consideramos que
normalmente se sobreestima
su accién fomentadora. Ya en
relacién con la revisién del
Tratado Comercial México-Ame-
ricano, pensamos que por el
escaso porcentaje de nuestras
exportaciones de productos
elaborados o semi-transforma-
dos que van a los Estados
Unidos a satisfacer consumos
norteamericanos, la accién
negociadora de México poco
puede cambiar en virtud de
la devaluacién, siendo que
en este renglén si puede la
devaluacién significar una
mejoria para el exportador
mexicano que haga menos ne-
cesario un arancel americano
reducido o congelado. Sin
embargo, es de advertir que
estando constituido el grueso
de las exportaciones mexica-

‘nas a los Estados Unidos por

productos naturales -minera-
les, fibras y productos ali-
menticios naturales- la baja
de precios que en los mine-
rales y metales se observa
hacen que cualquier concesién
arancelaria americana -que
por lo demés seria muy dtil-
sea problemdtica y ya ante-
riormente vimos como ante la
reduccién del precio del co-
bre una compafiia minera nor=-
teamericana pidié se aumen=
tara el arancel y en cuanto

ticios naturales su naturales=
za estacional y el estar s®

2 S
a nuestros productos alimen=

.- €omprobacidn
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consumo sujeto a la produc- -

cién norteamericana, que hace
que cuando ésta sea buena
mediante la "tarifa invisi-

ble" -prescripciones sani -
tarias normalmente- se evite
la importacién del producto
similar mexicano, nos situan
en la posicién de que cual-
guier concesién arancelaria
que se consiga sea endeble.
Splamente podriamos conse-
guir concesiones arancela-
rias de significado en mate-
ria de fibras duras y algin
otro producto natural mexi-
cano de menor importancia.
Refiriéndonos al otro
tipo de industria nacional,
“las dedicadas a satisfacer
consumos domésticos, debemos
hacer una serie de precisio-
nes. En primer lugar, dentro
de la totalidad de industrias
de México dedicadas a satis-
facer consumos domésticos,

sélo son unas cuantas las que-

no consumen materias primas
o intermedias importadas vy
son muchas las que consumen
un fuerte porcentaje de ma-
terias primas e intermedias
importadas. Anexamos a este
estudio una lista de las in-
dustrias mexicanas de este
tipo y sus consumos de mate-
Flas primas nacionales y ex-
tranjeras, que aun cuando
Por estar tomada del censo
industrial de 1940 no resul-
tan actuales, sirven como
del anterior

2@serto. En esa lista se ven

i, €on toda claridad que son

. BRas cuantas industrias me-
. Xlcanas las dedicadas a sa-
tisfacer necesidades nacio-
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nales que no consumen mate-
rias primas o intermedias
extranjeras, que son numero-

-sas las que consumen un per-

centaje muy grande y gue son
varias que funcionan a base
de materias primas e inter-
medias importadas (30).

Quiere esto decir que
si bien la devaluacién al en-
carecer el producto manufac-
turado extranjero similar al
nacional tiene efectos de
proteccién industrial, éstos
efectos se contrarrestan en
cuanto las industrias satis-
factoras de consumos do-
mésticos, que serian las que
recibirian este efecto favo-
rable, consumen materias pri-
mas extranjeras gque en mone-
da nacional se ven fuerte-
mente encarecidas al sufrir
nuestra unidad monetaria un
ajuste devaluatorio.

Ademas considerando que
en virtud de las especiales
condiciones de México nuestra
industria no puede funcionar
siguiendo el principio de

(30).- Advertimos que el he-
cho de que una industria fun-
cione a base de materias pri-
mas o intermedias extranjeras
no califica su caracter de
"econdémicamente no sana
-usando la tipica expresidn
de circulos norteamericanos-
pues habria gue preguntarnos
que calificativo mereceria la
tradicional industria textil
inglesa con este criterio o
la industria de dulces vy
chocolates en los Estados
Unidos.
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volimenes médximos y costos
minimos y por lo tanto no
puede realizar compras inter-
nacionales amplias de mate-
rias primas, o intermedias,
hay que sefialar que el au-
mento del costo de las mate-
rias primas e intermedias
extranjeras, arrastra de
inmediato el costo general
de produccién en escala que
seguramente contrarresta el
efecto protectivo de la de-
valuacién en relacién con el
articulo elaborado de gue
_se trate.

Ciertamente que debe
hacerse un cédlculo: hasta que
_punto el efecto aumentador
de los costos de produccién
derivado de la devaluacién
en cuanto aumenta el precio
de las materias primas e in-
termedias extranjeras consu-
midas por industrias nacio-
nales dedicadas a satisfacer
consumos domésticos, se amor-
tigua por el menor costo de
le mano de obra nacional.
Pero al formular este cilculo
debe considerarse que por la
nacionalizacién en-las formas
de produccién el porcentaje
que el salario representa en
el costo total de produccién
se ha ido reduciendo constan-
temente, sobre todo en indus-
trias modernas y cuando en
el cuadro nacional ello no
sucede -industria textil, por
ejemplo- se debe a especiales
condiciones que lejos de re-
presentar una ventaja cons-
tituyen un positivo inconve-
niente en cuanto a la poli-
tica de costos de esas in-
dustrias, que las sitta en

INDUSTRIALES

una posicién aun mas grave
frente a la competencia ex-
tranjera, dado que mantienen
formas de produccién atrasa-
das en relacién con indus-
trias similares extranjeras
con el encarecimiento de cos-
tos que es de suponer.

Por dltimo hay que sefia-
lar, que teniendo México dé-
ficit alimenticio que tiene
gue cubrir con importaciones
y requiriendo imprescindible-
mente ciertas importaciones
-equipo industrial y agricola
materias primas e intermedias
etc.- y existiendo ademas una
distribucién de la riqueza
nacional que impide material-
mente desterrar importaciones
superfluas, se dan una serie
de condiciones que hacen
inexorable el funcionamiento
de la ley de arrastre de pre-
cios como consecuencia de los
ajustes devaluatorios, con
repercusiones a la larga en
el renglén salarios. Si bien
es cierto que hasta el pre-
sente esta ley de arrastre
de precios no ha funcionado
con la celeridad que era 16-
gico suponer asumiria, de-
biéndose ello a especificas
condiciones de nuestra eco-

nomia -importante porcentaje
de nuestra poblacién al mar-
gen de la economia monetaria
nacional, contraccién del
mercado interior que ha ope-
rado como freno al aumento
de precios- es indudable que
su funcionamiento es inevita=
ble con el aumento general
de costos y precios en los
articulos de manufactura na=
cional que ello implica.
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En conclusién, creemos
que por las razones expuestas
sue hacen que el efecto pro-
tectivo de los ajustes deva-
Juatorios con respecto a las
industrias nacionales dedi-
cadas a satisfacer consumos
domésticos se amortigien
parcial o totglmente, nuestro
prais al negociar lg revisién
del Tratado Comercial México
Americano no debe guiarse por
el criterio de que la deva-
luacién permite hacer conce-
siones tarifarias que era
imposible hacer siq grave
riesgo para industrias na-
cionales, antes de los actos
devaluatorios.

.11I.- Breve Consideracién so-

bre la Politica Comer-

cial en la Gran Depre-

si16n de 1929.

Los hombres frecuente-
mente olvidan las lecciones
de la historia econdémica 1in-
ternacional. En 1927 a 2 anos
de la gran depresidn de 1929
se reunié la Conferencia Eco-
nomica Mundial que llego a
la conclusién que la vuelta
el librecambismo internacio-
nel era requisito indispen-
seble para la prosperidad
rundial. A unos cuantos meses
de la gran depresién de 1929
la Sociedad de Naciones re-
corendé una tregua general
aduanera, es decir que los
estados adquirieron el com-
Promiso de no elevar durante

_determinado tiempo sus aran-
. Celes,

Esto significa que antes
ide la gran depresién de 1929
1 conferencias econémicas
internacionales pugnavan por

una politica librecambista.
Al iniciarse sin embargo la
fase descendente en los ne-
gocios, la practica comercial
de los distintos paises no se
orienté por donde sus com-
promisos internacionales ha-
cian prever, sino que por el
contrario hubo un brusco vi-
raje hacia una politica de
nacionalismo econémico, couo
medio de amortiguar los efec-
tos de la crisis. Ohlin ca-
racterizé este pericdo di-
ciendo: "Es natural que las
tendencias de auto-abasteci-
miento del decenio de 1930
fueron reforzadas por las
opiniones generales naciona-
listas, pero éstas dependian,
a su vez, de la crisis, por
lo menos en parte." (31)

En 1930 los Estados Uni-
dos promulgan la tarifa
Hawley Smoot la mas alta de
su historia econémica. En el
otofio de 1931 Inglaterra
transforma radicalmente su
politica aduanera estable-
ciéndose derechos considera-
bles sobre la mayoria de las
mercancias y regulando las
importaciones, y en 1932 se
celebra en Ottawa la Confe-
rencia de los Paises del Im-
perio Britanico con el obje-
tivo de reforzar el trato
preferencial existente entre
ellos. En 1931 el Ministro
de Comercio Francés Louis
Rollin usa por primera vez

(31).- Bertil Chlin "Comercio
Exterior y Politica Comer-
cial" Pag. 176. M. Aguilar
Editor. Madrid 1948.
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en este siglo de las restric-
Clones cuantitativas para
proteger a los agricultores
y productores industriales
franceses, que era imposible
proteger arancelariamente en
virtud de que por diversos
tratados internacionales
Francia tenia congeladas el
70% de las partidas del aran-
cel, y el régimen de contin-
gentes introducido en Francia
en mayo de 1931, cubre un
séptimo de las posiciones
arancelarias en julio del si-
guiente afio y mas de 3,000
posiciones en 1934. (32). A
fines de 1931 se autoriza al
Ministro de Economia en Es-
pafia, a usar restricciones
cuantitativas con fines de
proteccién industrial.
Alemania desde el co-
mienzo de la depresién rea-
liza grandes aumentos aran-
celarios especialmente en
productos alimenticios res-
cindiendo los convenios o
tratados comerciales que se
oponian a tales aumentos.
También en productos alimen-
ticios Alemania recurre a
restricciones a la importa-
cién para por Gltimo poner
las importaciones bajo un
control directo de las auto-
ridades a través de prohibi-
ciones, licencias y restric-
ciones en las divisas (33).
En 1930 se celebra la
Convencién de Oslo a la que
asiste Bélgica, Luxemburgo,
Holanda, Dinamarca, Noruega
y Suecia, adhiriéndose mas
tarde Finlandia, esta con-
vencién de aproximacidn eco-
nomica trataba de liberalizar
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el comercio entre estos pai-
ses. Sin embargo a partir de
1931 casi todos estos paises
recurren a sistemas de con-
tingentes a la importacién y
en algunos casos a devalua-
cidén monetaria protectiva.

El panorama econémico
internacional gue en el pre-
sente se vislumbra no es ra-
dicalmente distinto al que
se presentaba en 1928-29 an-
tes de que se iniciara la
fase descendente en los nego-
cios.

Las conferencias mundia-
les de comercio y empleo
preparatorias celebradas en
Londres, Lake Success y Gi-
nebra, la Conferencia defi-
nitiva de La Habana y el pro-
yecto de carta de Comercio y
Empleo emanado de esta dltima
tendientes a erigir el li-
brecambismo en norma del co-
mercio internacional, se ha-
llan condicionadas en la
prédctica a las caracteristi-
cas que asuma la contraccidn
de los negocios en los Esta-
dos Unidos. Si ésta se pre-
cipita o agrava, no creemos
que existan organismos inter-
nacionales que eviten la
vuelta a una politica de na-
cionalismo econémico, méxime
si se toma en consideracidn
gue existe un bloque de pai-

(32).- J. B. Condliffe: "La
Reconstruccién del Comercio
Mundial".- Pag. 97 Editorial
Sud-Americana, Buenos Aires,
1942, -
(33).- Bertil Ohlin: Op. Cit.
Pag. 167 y sigs.
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ces de comercio estatal_qqe
tajo ningin concepto asumiran
comprowisos como los implica-
dos por el proyecto de Carta
de Comercio y Empleo de La
Habana. -
México dentro de sus
limitaciones debe estar aten-

€C ONCEU

I.- México al negociar
el Tratado Comercial debe
.rocurar que se incluya una
clausula que le permita em-
plear medidas antidumping
adecuadas, inclusive restric-
ciones cuantitativas, dado

.que es previsible, de seguir

la contraccién de ventas en
lcs Estados Unidos, el empleo
del dumping.

En el Tratado vigente no
exi1ste una cldusula expresa a
este respecto y sélo hay una
referencia en el pérrafo Zo.
del articulo V1 cuando excep-
tia del principio de no re-
troactividad, a las disposi-
ciones administrativas que
impongan derechos contra mer-
cancias vendidas para efec-
tuar un dumping.

Nuestro pais debe pugnar
porque se consigne una clau-
sula en que se condene el
dumping como forma mercantil
deslezl y cueden las partes
signatarias en libertad de
edoptar las medidas adecuadas
Para contrarrestar cualqguier
forma de dumping, y sancionar
dicha practica a fin de pro-
teger sus intereses naciona-
les.

. 1l.- En virtud del ana-
lisis formulado y de los da-

to a la posibilidad de tener
que recurrir a una politica
de franco nacionalismo eco-
némico si la situacién de los
Estados Unidos asume las
caracteristicas que los in-
dicios que analizamos nos ha-
cen prever.

FoXE S

tos consignados consideramos

gue México debe luchar por

mantener preferentemente su

libertad arancelaria en los

siguientes renglones

a) Industria productora de
ciertos bienes de produc-
cién -maguinaria y equipc

elemental- como es maquil-
naria para molinos de tri-
go, maquinaria agricola,

maguinaria para laborato-
rios etc. y en general ma-
guinaria para clertas in-
dustrias que se producer
en el pais;

b) Para proteger productos
semi-acabados o interme-
dios como serian envases

de metal, envases de vi-
drio, clavos, grapas, tor-
rio, , :
nillos, alambre, wutenci-

lios de hierro, utencilios
agricolas;

c) Para proteger la industria
quimico 1industrial pues
como sefialamos en otra
parte de este estudio esta
industria sufre una fuerte
contraccién de ventas;

d) Aun cuando existe - una

fuerte contraccidn en la

industria de cortiduria no
creemos que en este senti-
do se presente un pe!igro
para la industria nacional

e
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e)

f)

JOKNALAS

de curtiduria. Seria sin
embargo conveniente hacer
un estudio al respecto.
Igualmente seria conve-
niente hacer un analisis
sobre las condiciones de
la industria del hule en
el pais vy sus posibilida-
des de resistir una fuerte
competencia americana,pues
como veiamos en otra parte
de este trabajo, dicha in-
dustria ha sufrido en los
Estados Unidos una fuerte
contraccién en su produc-
cién por descenso de la
demanda.

Nuestro pais debe conser-
var su facultad para pro-
teger industrias producto-
ras de bienes de consumo
de tipo duradero, -automé-
viles, radios, refrigera-
dores- dado que aun cuando
se trata en la generalidad
de ensambladoras su pro-
teccién es 1indispensable
tanto por el mantenimiento
de fuentes de empleo, como
porque en este tipo de in-
dustrias se observa la
tendencia de ir gradual-
mente manufacturando algu-
nos de los elementos del
ensamblaje, lo cual signi-
fica que a la larga se
disminuye wuna presién so-
bre nuestra balanza de pa-
gos. Como senalamos en es-
te estudio la industria
productora de auto-camio-
nes, automéviles, radios,
refrigeradores vy estufas,
en los tstados Unidos ha
experimentado una contrac-
ci16n en sus ventas de mas
de un 25%.

e g ——
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g)

h)

1)
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k)

lIgualmente
debe

nuestro pais
conservar facultades
para proteger la produc-
cién de accesorios de es-
tos bienes de consumo du-
radero, pues ya vimos como
la sitvacién ha originado
reduccién de precios en
algunos de ellos como en
el caso de las baterias.

Nuestro pais debe

mente procurar conservar

sus facultades protectivas

en lo que se refiere a la
industria nacional de mue-
bles de madera, pues como

vimos anteriormente esta
industria ha sufrido en
los Estados Unidos una

fuerte contraccién en sus
operaciones de venta,
Asimismo debe nuestro pais
pugnar por conservar sus
facultades de proteccién
arancelaria en lo que =se
refiere a la produccién
nacional de articulos
eléctricos, industriales y
del hogar.

En materia de bienes de
consumos duraderos nuestro
pais debe pugnar por con-
servar sus facultades de
proteccién en lo que se
refiere a la fabricacion
de sanitarios y muebles
para bano.

En lo gque se refiere s
bienes de consumo perece-
dero la situacién por el
momento sélo se presenta
aguda y hay indicios de
que en lo futuro se agrae-

ve, en lo que se refiere a

la industria textil en ge=
neral y en la industria.

del calzado. Esta dltime

igual-.

- te d
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como vimos vya en febrero
de este ano estuvo produ-
ciendo un 26.8% menos que
el nivel mayor post-bélico
por lo cual es previsible
el uso de formas extremas
de competencia comercial
en este renglén. Es por
ello recomendable que
nuestro pails procure man-
tener sus facultades pro-
tectivas en lo gue se re-
fiere a la industria del
calzado y a la industria
textil.

1) Aun cuando ya hay como lo
vimos anteriormente con-
traccién de la demanda y
disminucién de la produc-
cién en ciertos productos
alimenticios -harina de
trigo, empacadoras de car-
ne, fabricas de conservas
y dulces- no creemos que
por el momento se presente
un peligro inminente para
la industria nacional en
este renglén.

r) Con respecto a los renglo-
nes de exportacidén mexi-
cana sobre todo en metales
y minerales hemos visto
que la disminucién de pre-
cios ya se ha iniciado en
gran escala.

Estudiando la gran de-
presion de 1929, el doctor J.
La{arte (1) observaba que la
baja de los precios de los
Productos y materias primas
Fevestia especial celeridad,
lo.cual debemos considerar
€uidadosamente en el presen-
te.
: Hemos visto en otra par-
¢ este estudio, como la

Miaci Copper Co. ante el des-
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censo que experimenta la de-
manda de cobre en el mercado
americano anuncié que pedi-
ria al Congreso de los Esta-
dos Unidos que restableciera
el impuesto de importacién
de]l cobre cuya suspensién se
habia prorrogado hasta el 30

de junio de 1950, a fin de
que se protegiera la produc-
cién norteamericana. Al agra-

varse la caida de los precios

esta actitud de la Miami
Copper Co. seria general y
por ello seria aconsejable

que nuestro pais en el Trata-
do Comercial negociara para
sus productos minerales un
sistema de cuotas, sistema
del cual ya existen antece-
dentes en el Hemisferio Ccci-
dental,

Con respecto a nuestros-

productos alimenticios natu-
rales por su naturaleza es-
tacional no vemos posibilidad
en politica comercial de ase-
gurar su colocacién en el
mercado exterior.

1I1.- Con respecto a los
efectos de nuestros ajustes
devaluatorios en relacidén con
la revisién del Tratado Co-
mercial pensamos que México
debe partir de la base que
dichos ajustes devaluatorios
no nos permiten hacer conce-
siones tarifarias, que no es-
tavamos en posibilidades de
hacer antes de dichos ajustes
monetarios. Es decir, que la

(1).- Dr. J. Lazarte: La Cri-
sis Mundial del Capitalismo.
Pég. 86 Guilda de Amigos del
Libro.- Barcelona 1934.

-
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‘ | devaluacién por las razones dedicadas a satisfacer consu- A N E X 0. 1:
argumentos rimidos, no mos domésticos subsisten, por ) i
l ZOdifgicma la poesst.gur;'lamdeonuesr- condiciones especificas a que VALOR DE LAS MATERIAS PRIMAS CONSUMIDAS POR LAS INDUSTRIAS ! } |
| tro pais dado que las nece- ya nos hemos referido, inde- NACIONALES. 1!
l | sidades de proteccién aran- pendientemente de nuestros ) ‘ !.
] celaria de las industrias ajustes monetarios. CCONSERVAS ALIMENTICIAS: VALOK g !
! Total $ 6.048.698
| Del pais -~ - = " 5.816.094
i - ! ; Del extranjero N 232.604
} " CBHADORES Y TOCINERIAS:
: | Total , , " 479.946
! Del pais " 479.946
{ Del extranjero e
{
i CHREMA, MANTEQUILLA Y QUESO:
| Total " 1.642.792 Hi
i Del pais ) " 1.463.703 ! i
i Cel extranjero " 179.089 i
1
! EXTRACTOS Y ACEITES ESENCIALES:
‘ Total " 43. 407 [
Lel pais " 32.308 it

del extranjero

ACEITES VEGETALES:

Total " 32.989.319

Del pais " 22.154.793
Del extranjero " 10.834.526

1 INOS DE TRIGO:

Total " 78.335.061

Del pajs " 72.408.262
Bel extranjero " 5.926.799 I

BENEFICIO, MOLIENDA Y PREPARACION
BE AVENA.

R —————————

€Xtranjero
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. CIGARROS: VALOR -ARTICULOS DE_ALAMBRE Y TELAS: . VALQR i
" Total " 21.488.%636 Total: ) $ 187.61C ‘
{ Del pais " 16.627.087 Cel pais " 166.913 ;
k1 Del extranjero " 4.861.549 Cel extranjero i 20.697 i
;] ASERRADEROS : , WUEBLES CE METAL: & '
! Total: g L. 6us Total: " 1.128.215 ;
: Del pais " 5.934.629 Cel pais - > - " 6(3(1.860 l
Del extranjero " Del extranjero 461.355
ARTEFACTOS DE MADERA: CLANOS, CADEMAS, EIC.:
Total: " 58.366 Total: 4-*}('()'36‘? | iv
; Cel pais A 58.366 Lel pais ) 4.2()()..?4('; (18
3 { Pel extranjero i " [el extranjero 299.625 i
LACRILLC, TEJA Y TUBO DE ARCILLA: HILADCS Y _TEJIDOS LCE_ALGOLON:
- Total: o 555.973 Total: ) 9?'5??'98? il "
i1 Del pais . " 555.973 - Lel pais , EosdiEa. ten i
Del extranjero " [el extranjero 6.714.823 i§ 1

{ CEMENTO: VELIAS Y CALCETINES:

P D ————

Total: " 3.761.299 Tatal 7.687.628 i
Lel pais " 2.398.649 el pais 4.779.610
Del extranjero ] " 1.362.450 Lel extranjero 2.9C8.218

LOZA_ Y PORCELANA: T FRODUCTGS _FARMACEUTICOS:

Total: i " 526.978 Total: g.g%és.%c%
Del pais " 348.009 Cel pais i 2. r':g"'
Del extranjero Cel extranjero 6.155.9

VIDRIO:

PINTURAS Y BARNICES:

Total: “ 3,310,631
Total: 3 * ¥ # 9
Cel pais " Del pais 1.398.692
Del extranjero " Del extranjero " 1.911.939

ROPA HECHA_ Y CONFECCIONES:

TEFACTOS DF HULE: i l

Total: ) " 13.966.511% ' 3 " 17.008.717
Del pais. " 13.394.80 . & 1 pajs E ) 2.?61.?39
Del extranjero 2 1 extranjero 14.547.314




ey

38 JORNADAS INDUSTRIALES

ARTICULCS DE CELULOIDE:

Total:
Del pais
Lel extranjero

ARTICULOS DE BAKELITA

Total:
Lel pais
Del extranjero

VINOS Y LICORES:

Total:
Del pais
Del extranjero

CALZADG_CON SUELA_NO DE_HULE:

Total:
Cel pais
Del extranjero

PAPEL:
Total:
Del pais

Del extranjero

ARTICULOS DE PAPEL:

Total:
Del pais
Del extranjero

CONSTRUCCION Y ENSAMBLE DE AUTO-VEHICULOS:

Total:
Del pais
Cel extranjero

CARROCERIAS EN_GENERAL:

Total:
Del pais
Del extranjero

a
&

1.

14.
.028.250
.256.085

33.
.733.835

31.

VALOR

520.062
30.743
489.319

56.222

2.035
54.187

232.418

702,774
529.644

284.335

.588.284
.370.741
.617.543

.234,715
.245.741
.988.974

191.672
457.837

150. 476

130.628 *

19.848

p%

Lsiry 0
f\'()’. n
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MAQUINARIA EN GENERAL:

Tofai
Del pais
Cel extranjero

ARTICULGS_ELECTRICCS EN GENERAL:

Total:
Lel pais
Lel extranjero
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VALOK

693.
535.
157.

+ 153,
176.
971.

503
539
964

556
311
245




